
社長に「経営のカギ」を届ける創業手帳に掲載しませんか？
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おすすめ
登録

会員

データベース経営のカギ

ここがポイント
❑　コロナ禍でも日本の起業・創業手帳会員は増加中
❑　生まれたばかりの会社は将来重要なブルーオーシャン市場
❑　経営者の課題に、鍵になる優良商品をタイムリーにお届け
❑　圧倒的な集客・簡単さ・実績、かつ読者に喜ばれる「良い広告」

①誌面掲載 ②会員おすすめ商品
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全国の法人登記数の推移（日本全体）

　

copyright © 創業手帳 Co.Ltd All rights reserved.
4

 

2021年4月は16,000弱で
コロナ前超え。読者のコメントを見
てもアフターコロナに向け動き出し

ている。

コロナ第一波で
２割減

法人の起業は
回復傾向

ここがポイント
❑　日本の全体の起業は減っていない。むしろ好調。



創業手帳の登録者数（創業手帳の会員）
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ここがポイント
❑　日本の起業の伸び以上に創業手帳の会員は増加

起業家の活性度下がり
２月までじわじわ下がる

急回復
過去最高更新



経営で困ること　
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 1位　資金
 2位　経営知識
 3位　集客
 4位　相談相手
 5位　業界知識
 6位　設立手続き

65%
60%
55%
36%
35%
31%

ここがポイント
①情報、②スピード、③経営のキー（サービスや人）が成功を左右

創業手帳アンケート　新聞や内閣府でも取り上げられました。
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ミッション

情報で日本の経営の成功率を上げる

copyright © 創業手帳 Co.Ltd All rights reserved.

「初めて」の挑戦にはノウハウが必要。

地味でも役立つ情報を集めガイドブックにして自

動で無料配送。

経営の鍵となる情報やサービスや人との出会い

の創出を通じて、日本の創業・経営の成功率を

上げることをミッションとしています。
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起業家・経営者を支援する創業手帳
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起業家・経営者に役立つ情報を発信しています。

ガイドブック・メディア

～資金調達、販路開拓、広告・PRなど起業に必要な情報・ツールを提供～ 

実践的で役立つノウハウと
出会いの場を提供。
ワークショップを始めとして実践的
な内容

イベント

起業家の 「ほしい」情報に加え役立つツールを提供  してい
ます。メルマガ会員72000人

会員機能

豊富なノウハウとネットワークで課題解決と最適な専門家を
ご紹介

経営相談

本誌は毎月

15,000部発行

シリーズ累計

200万部発行

事業計画書の

作成ツール
必要書類の

ひな形
PR/マーケの

ノウハウ

・相談者のフェーズに応じた情報提供
・補助金／助成金情報　
・事業計画について
・創業期に使えるサービスの紹介
・税理士、金融機関、投資家などの紹介

9

起業家などのFBフォロワー  
　44,857人
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起業家

政府データ

ここがポイント
❑　創業したら「自動で届く」
❑　「創業直後」という属性、課題感、タイミングが揃った読者にピンポイントアプローチ
❑　フィットした定番サービス掲載の安心感
❑　読者・広告出稿者の双方にとって意味のある有益な広告

経営のキー
ノウハウやツール

DBJapan
創業手帳の運営する全法人データベース
から配送先を抽出

創業手帳編集部
情報を厳選・毎月改訂

自動で届く

起業家の問題を解決
キー商品との出会い創出

創業手帳は「こんなガイドが欲しかった」（創業者）、「こんな方法が欲しかった」（出稿者）に応える日本の創業インフラです。

世界初のビジネスモデル「創業手帳」とは？



冊子「創業手帳」

copyright © 創業手帳 Co.Ltd All rights reserved.

「創業時のチェック項目」

「起業時のオフィス選び」 

「資金調達のコツ」「会計ソフト」

「スマホ決済」「PRのコツ」 

「税理士、弁護士からのアドバイス」

「社員の採用」 「印刷サービス」

「社内環境の整備」

「商工会の活用方法」「ネット広告」

 「経営者インタビュー」

「ベンチャーキャピタリストの視点」

会社設立の初期に「これだけは知っておきたい」必須ノウハウを
満載した無料の経営ガイドブック

1章から9章にわたり
創業期のノウハウを掲載

毎月15,000部　発刊

会社設立後、約半年以内の新設法人経営者  
起業予備軍の方／個人事業主

約130ページ

※ABC協会監査公認

無償

発行部数

ターゲット

ページ数 販売価格
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誌面事例
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誌面事例
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誌面事例
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誌面事例
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配布先

maいつき

copyright © 創業手帳 Co.Ltd All rights reserved.

毎月登記される全国の新設法人

10,000社／月

全国各地の提携設置先 1,146箇所

   シェアオフィス

　コワーキングスペース

　インキュベーションセンター

　市役所

　商工会

　専門家事務所

　教育機関

　銀行・信用金庫

みずほ銀行、山口銀行全支店にも設置

全新設法人10,000社／月と、全国の起業支援施設へ毎月配布

東北
北海道
8.22％

関東
25％

中部
11.6％

近畿
24％

中国・四国
17.3％

九州・沖縄
13.7％

提携設置先内訳

16



起業から承継まで各ハードルごとに支援
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起業・創業 成長 安定・成熟
衰退・承継
第二創業

会員データで相手にあった情報と商品をおすすめ
親身な課題解決サービスで成長を支援します。

創業手帳ID・アプリで連携

創業手帳株式会社は共通の経営課題の解決をテーマに役立つノウハウやツール、ネットワークを提供する会社で
す。2014年、会社の母子手帳『創業手帳』を発行し、以降は企業のサイクルに合わせて新媒体を発行しています。



新媒体　リモートワーク手帳
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リモートワークの生産性を上げ会社のDXに役立つガイドブック



新媒体　事業承継手帳
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・創業手帳に承継の新社長か
らの登録があったこと

・提携先の金融機関・税理士・
官公庁から要望が多かったこ
とから制作。新社長向けのガ
イド



今秋　オフィス移転手帳
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・総務手帳をリニューアル
・月間１万部　移転した法人全てに送付
・WEBは移転前、紙は移転後
・大手企業が掲載予定
・1万部・月50万円　６ヶ月契約~　※制作費込  

総務手帳をリニューアルし
オフィス移転手帳をリリース！
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広告①　創業手帳・誌面掲載
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ここがポイント
狙った層にタイムリーに届く・安い・手間が少ない・無理なく続けられる施策

日本の全ての創業者に届く創業手帳にサービスを掲載できます。

誌面掲載プラン

価格 30万円（税抜）/月　※6ヶ月～

制作費別途30万円（※弊社テンプレート利用の場合は制作費込）

内容
毎月15,000部発行　
２ページ見開き
１部当たり20円

特徴
創業直後という明確な読者像とメッセージ
日本を代表する各社が参加
８６ヶ月連続掲載もある継続性

比較

DM
印象良い、手間がない、コスト７分の１

雑誌
読者が明確、毎回新しい読者、会員連動、安い



B2Bマーケ・法人開拓の悩み ①手法出尽くし頭打ち
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創業手帳自身がやり尽くした上でまとめて解決します。

sss 
SEO

重要。
競争激しい。

リタゲ
ディスプレイ

広告

やった方がいいが
頭打ち。

CPC課金

重要。単価上昇・一
定ボリュームで頭打

ち。

比較サイト

資料請求は20社一
括のうち1つ。

DM

やり方がわからな
い。

テレビ・紙媒体

効果が見えない。

フリーペーパー

発行部数が
実態と乖離

テレマ

大変。

MA・CRM

重要。
運用が大変。

営業

オフライン活動しにく
い。インサイドセール

ス頼み。

セミナー

重要。
運用が大変。

展示会
イベント

重要。業者が多い。
コンスタントに
できない。

WEBでの手法

紙面での手法

セールス

リアル



B2Bマーケ・法人開拓の悩み ② 起業家市場
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創業手帳がまとめて解決します。

起業家はB2B各社にとっては白紙の重要マーケット
各社、試すが難しい。その理由は、、

担当者の悩み

・どこにいるのか分からない
・伝え方が分からない
・小さいので営業しにくい



創業手帳・紙面掲載のDM・雑誌掲載との比較
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DM 雑誌 創業手帳（誌面）

内容
リストに基づいて送付

データのセグメントが肝
雑誌に広告掲載

創業後に届くガイドブック

課題感や読者層が揃っている

費用

15000部で180万円

配送80円（値上がり傾向）＋印刷、封

入、制作、リスト代を加えた 5大コスト

合計すると1通120円~140円

15000部当たり２ページ見開きだと 100万
円以上

15000部30万円

１通あたり20円
（DMの7分の1のコスト）

ABC協会監査の到達ベースで 15000部
でDMにおける発送ベース換算では

16500部相当

メリット 瞬発性が高い（数日が勝負）
・ブランディングにプラス
・会員制度やデータ活用をしている媒体
が少ない

・安い
・捨てられにくい
・発行部数が実数
・長期的に持っていただける
・支援というブランディング
・会員制度やデータとの連携

デメリット

・高度なノウハウが必要
・売りが全面に出ているためブランドの
毀損に繋がるケースがある
・長期的な関係構築は考慮されない

・反応がほぼ無い
・定期購読者が多いので継続掲載しても
新しい読者にリーチできない
・課題感や読者層が揃っていない
・監査を受けた媒体でないと実数でない
ケースが多い

・１年間読んで頂くため効果の瞬発性が
低くく、じわっと長い効果のため、数日で
結果を求めるような場合は向かない

広告①誌面掲載

ここがポイント
DMのデータ活用・対象絞り込みと、雑誌の価値を併せ持った手法。簡単・安い・捨てられにくい



ご掲載事例　読者に合わせた記事広告例　
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広告の印象が薄い分、読み物記事としてスルーされないようキャンペーンを引き立たせて、行動率の強化を図っています。

ターゲット想定：経理会計業務を効率化したい経営者、自計化で経営状況の把握を目指す経営者
誌面の意図：トンマナを創業手帳に併せ、読者に広告感を与えず「知識として役にも立つし、
　　　　　　　　商品も売り込める」読み物感覚の記事を目指した
紙面構成の流れ：商品の効果 → 種類 → サポート体制 → 限定キャンペーン ※2021年4月ご掲載時点

 創業以来７年間（＝８６ヶ月・８６号連続）改訂しながらご掲載



誌面掲載事例
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 見開き2ページを使って、ご要望に沿った広告記事を作成致します。



誌面掲載事例

copyright © 創業手帳 Co.Ltd All rights reserved.
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 ジャパンネット銀行時代からほぼ７年間ご掲載



誌面掲載事例
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誌面掲載事例
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全支店に設置も頂いてます



誌面掲載事例
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誌面掲載事例
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ご掲載事例　事例インタビュー
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サービスを利用しているユーザの声

インタビューはすっきりシンプルなデザインでまとめ、サービス紹介と住み分けを行っています。

※2021年4月ご掲載時点

ターゲット想定：税務・経理に悩む経営者、税理士を探している経営者
誌面の意図：サービス利用者のインタビューを全面に推し出すことで、
　　　　　　　　実績と安心感を利用者に裏付けてもらう。サービス活用のイメージを促す
紙面構成の流れ：サービス利用者インタビュー →ターゲット層の提示 → サービス紹介

株式会社
TKC様
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おすすめ
登録

会員

創業手帳
データベース

経営のカギ
最適なツール
マッチング

ここがポイント
❑　会員にデータや傾向から最適な商品をレコメンド
❑　経営課題解決のキーになる商品を厳選
❑　資料請求１件数千円なので実施しやすい
❑　毎月莫大な資料請求数がある

広告②　会員おすすめ商品とは



会員向けおすすめ商品プラン

良質で膨大な会員
   　　　おすすめ商品制度

Web記事の作成に加え、会員登録時におす
すめ商品として貴社商品をレコメンド。

各社毎月200-1000件
平均で300-400件の資料請求。

資料請求者の会員登録時のデータ連携に
より、貴社サービスに興味がある起業家の
細かい属性が取れ、データ活用が可能。

固定費無し
資料請求1件3,000円

資料請求1件3,000円のご請求。
固定費なし。

3-4ヶ月分に相当する1,000件分の資料請
求をデポジットしていただきます。
枠が終わった時点で終了。
追加発注も可能です。

起業家へのフォローも
お手伝い

資料請求した起業家への資料送付は、創業
手帳で代行。

加えて、起業家へのステップメールを創業手
帳からお送りすることで
改めて商品の紹介と導入促進を行います。

copyright © 創業手帳 Co.Ltd All rights reserved.
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資料請求の仕組み
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１）創業手帳を認知 2）創業手帳にアクセス

3）会員登録・おすすめ資料請求 4）データ送付

37

○○サービス
ダウンロード資料



資料請求の仕組み
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会員おすすめ商品・属性に応じたレコメンドと資料請求後、サンクスページでの資料データ提供

38

資料請求時の

・法人格　・設立年月日　・都道府県　・従業員数

4つの入力値によってオススメ項目への表示を調整
より見込みの高い読者へ貴社サービスを訴求

資料請求後



資料請求数事例
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2021年11月実績
809
763
407
593
1107
1160
1044
499
875
520

     公共　　    A社
 金融　　　B社
 金融　　　C社
 金融　　　D社
 会計　　　E社
 会計　　　F社
 会計　　　G社
 通信　　　H社
 HP制作　　I社
OA機器　　J社

ここがポイント
❑　各数値は１社・１ヶ月の数値です。
❑　一括自動チェックではなく、その商品の資料請求を会員が自分でチェックしています。



Web記事（無料サービス）
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誌面掲載・会員おすすめの際は、 Webコンテンツを１本無料で作成致します。
無料で作成のため細かい指定はできませんが修正などは可能です。
無料の１本以外で作る場合はお見積もりになります。

「赤字なら確定申告しなくていい」はホント？個
人事業主のケースを解説します
（「確定申告　赤字」で SEOランク4位）

ホームページ作成は、これひとつで解決！
（誌面内容をWeb記事化）

レンタルオフィスの新ジャンル！？サービスオフィス
「H¹O西新宿」とは
（サービスオフィス「行ってみた」風記事作成）



資料請求者へのフォロー
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利用 
アンケート 

掲載 
開始  資料請求  データ共有 

フォロー 

①創業手帳で資料請求者にメール・郵送などでフォローします。 
 
②資料請求者のデータを定期的に御社に共有しフォローして頂けます。 

ここがポイント
❑資料請求者データ共有がされます。
❑両者でフォロー可能。創業手帳だけの対応でもOKです。
❑創業手帳からのフォローはメール・ダウンロードが選べます。

ご掲載中は毎週水曜日に
前週分の資料請求者データを

ご共有いたします



アンケート例
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アンケートによるリアルな感想、改善点など
起業家の生の声をお届けすることが可能です

税理士を重要視していたため、信頼できるリソースからご紹介いただきたかったため

弥生会計オンライン：初めて使ったソフトですが、親切設計でスムーズに処理できるようになったため

Freeeを創業時に導入しましたが、最近、税理士の先生より弥生を検討して欲しいとの要望があり、内容を検討中

PayPay銀行にして、振込手数料が安くなり、何時でも振込出来る様になったのが良かった

三菱UFJ銀行：全国展開を考えておりメガバンク/インターネットバンキングが必要

紹介いただいた税理士の先生もホームページ制作のスターティアの皆さんもとても丁寧にご指導してくださ

り、感謝しております。引き続き、お付き合いいただきたいと思うところです 。

テレワークの仕組みや、クラウドでのバックオフィスの効率化に興味があります



資料請求者登録時の傾向
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従業員数 会社設立ステータス



資料請求者登録時の傾向
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属性データを読むポイント

①少人数・大都市圏が多い/また紙は設立後、Webは創業前~古い会社まで幅広い
②成長/登録時の属性です。その後成長していきます。
③レコメンド/特定ターゲットに重点的にレコメンドできます（弊社側で自動運用）
④比率だけでなく絶対数を見る/母数が多いため特定属性だけでも十分な数のレスポンスが取れます。

都道府県



資料請求者の傾向
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業種データを読むポイント
①日本全体の新設の業界分布に近い。起業以外の古くからある日本の中小企業は製造業・建設不動産が多い
が、最近の起業は時代の流れを反映してサービスなど３次産業が多い。
②コンサル、WEB、IT、士業、教育、卸貿易、不動産、人材、制作 などが無形商材が多い
③飲食、小売、介護、医療、美容、宿泊など店舗・施設系も一定割合

業種別資料請求数



潜在層から顧客層まで幅広くリーチ（資料請求サイトとの比較）
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資料請求サイト 創業手帳会員おすすめ商品

内容

・サービス名評判などで SEO
・２０社デフォルトチェックで資料請求
・１件１万円～１５，０００円
・月間数十件
・商品請求としての付き合い

・創業手帳の会員におすすめ商品としてレコメンド
・自分でチェック
・１件３，０００円
・月間数百件
・成長ステップごとのサポートで長期的な関係

メリット
・もともとニーズが顕在化した層（入りかけのお客　様）を狙って
いるので成果に結びつきやすい
・社名SEOでの評判形成

・サービスを知らない方にリーチできる（純増）
・自分の意思で申し込んでいる
・１件あたりが安い
・取れる数が多い
・数が多く１件あたりが安いため各社がそこまで強い営業を
しないため心証が悪くなりにくい
・ステップメール、データ連携以外に資料送付も実施
・取れる属性データが多い
・無料WEB記事で社名・サービス名の流入も狙える

デメリット

・元々契約していた可能性がある顧客が一定量いる
・自分でチェックしていない
・高い１件あたり費用で少数のため多数の会社が先を争って
連絡するため心証が悪い
・CV最大化のため取れるデータは最小限
・数が少ない
・１件あたりが高い

・創業期の方は時間がかかる傾向がある
・サービスを知らない層なので理解に時間がかかる

ここがポイント
❑　似ているようで全く違うもの。自分で選ばない資料一括請求と、おすすめを自分で選択
❑　比較サイトは「競合他社と電話合戦」、創業手帳は「手つかずの見込み客を啓蒙・関係構築」
❑　１件が安い（約5分の1）・総数が多い (約5倍)・時間をかけてマスで対応できる



創業手帳が「リード」という言葉を使わない理由
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創業手帳では基本的にマーケティング用語における「リード」という用語を安易に使わないようにしています。
弊社はCRMを徹底的に研究し活用していますが用語としてはなるべく使わないようにしています。
昨今使われている「リード」の運用や用語は本来のCRM（顧客関係の構築）や1to1マーケティング（ユーザーにあった情
報提供）、良いユーザー体験の提供とかけ離れた理解や運用、用語の使用がされているケースがあります。

お客様本人の目の前で「あなたはリードです」とは言いません。
メディアはユーザー・読者本人に言えない言葉を使うべきではないと創業手帳は考えます。
出稿者様がそう表現されるのは問題ありません。ただし、メディアの場合「言葉や姿勢は読者に自然とにじみ出てしまう」
ためそのようにしております。

創業手帳はユーザーに徹底的に寄り添い信頼を得ている結果として莫大な商品資料請求を頂いています。「リード」とい
う用語の背景にあるCRMの本質は「ユーザーの視点に立つこと」にあり、ユーザーサイドに立つからこそ高いレスポンス
が得られるのです。特にメディア側はそうした視点を徹底的に持つ必要があります。

出稿者とユーザーの出会いを創出し、起業家・経営者に寄り添うメディア・サービスとして、より本質に近い言葉として
「会員おすすめ商品」「（会員おすすめ）商品請求」という言葉を使っています。

比較サイトのように出稿者が１件あたりで高額なコストを掛けて、数十社が先を争って電話をするような形態も一定の
ニーズはありそうした会社様もあって良いと思いますが、出稿者・ユーザー双方にとって別の新しいあり方を創業手帳は
提唱します。

創業手帳はポリシーとして
・出稿者の１件あたりの負担も低く
・同時に請求される同業他社もあまり多くせず
・最適な優良企業が掲載されるように配慮
を基本としています。

資料請求データの活用法は自由にできますが、可能な範囲で、ぜひユーザー様と長期的かつ良好な関係を出会いを
作っていただければ幸いです。アプローチの仕方もユーザーの属性にあった表現方法だからこそレスポンスが取れま
す。
そういった表現も含めて制作・Webともに顧客にあったコンテンツを作成しています。
お気軽にご相談下さい。

😊   😓

😊　😊

　媒体   読者
　
　　こちらの視点
　　短期の関係
　　低いレスポンス

媒体     読者
　ユーザー視点
　長期の関係
　高いレスポンス

リードが来た！
（と面と向かって普通は言わない）

大事な会員のあなたにあったお
すすめ商品はこれです。

ここがポイント
❑　メディアのスタンスは読者に伝わる。読者に寄り添うからこそ反響多い



会員おすすめ商品制度

会員おすすめ商品として会員登録時に貴社商品をレコメンド
欲しいと思った商品にチェックを入れてもらい資料請求する仕組みです。
請求データは共有し、レポート分析を通じた効果検証も行います。
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件数
資料請求単

価
総額
（税別）

想定月数

A
おすすめ

2,000〜 2,400円 480万 6ヶ月

B
お試し

1,000〜 3,000円 300万 3ヶ月

プラン内容
会員登録時のおすすめ商品に貴社サービスを追加
a.会員登録時・再訪時にWEBフォームで商品をレコメンド
b.上記で請求された商品資料送付の代行
　商品の紹介資料PDFをお預かり、データ送付対応
c.上記の資料請求者データの連携

   項目：会社名・役職・氏名・住所・電話番号・メールアドレス

　　　　業種・会社設立日・従業員数

サービス
①WEB記事の作成
②フォローメール（自動ステップメール）の配信
③分析レポートを作成し効果検証

併せて誌面へのご掲載ももちろん可能です
創業後必ず届く誌面で貴社サービスの PRをより広く！

  ※誌面掲載ご希望の場合は＋ 30万円/月（6ヶ月180万円～）

※2,000件で2割引！

ここがポイント
❑　長期・件数多いとお得です。

※1,000件以下は別途ご相談



掲載期間について
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会員おすすめ商品は資料請求をまとめて購入いただき長期掲載が有利
会員おすすめ商品は長期の施策実施をおすすめします。

理由１・資料請求当たり課金なのでリスク無し

成果報酬連動のためリスクはありません。

理由２・チューニング効果

短期間だとチューニング期間になるため効果が出にくいです。

リスティングも同様で広く出してから絞るのが定番です。

理由３・ボリュームディスカウントでさらにお得に

件数が多いとボリュームディスカウントがあります。

1000件→2000件だと20%OFFになります。

理由４・一定件数以上で無料サービス

Web記事・開始時の設定費用が込みになっています。

少数にすると無料サービスの費用がオプションとして課金されるため標準価格と差がなくなるため単に損になりますのでおすすめしません。

理由５・慣れによる運用高度化

高度な運用をしているため双方が慣れが必要なので６ヶ月以上のお取り組みがおすすめです。

理由６・アンケート回答の蓄積

アンケート回答は長期に実施することで効力を発揮します。

理由７・長期掲載、豊富な資料請求件数の実績

長い会社様では、創業手帳開始依頼、７年間掲載し続けている会社様もあります。また、月間200〜1,000件の資料請求実績があります。
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掲載の流れについて
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ご商談

資料
お見積書
申込書の
一式送付

お申し込み

紙または
電子契約

掲載開始

掲載準備

誌面..制作に1ヶ月

会員おすすめ..最短
5営業日で設置

資料請求データ連携開始

基本月1で
レポート振り返り

更新

※不明点、ご質問は
お気軽にお問い合わせください



自己紹介　広告は私達が対応します　企画営業チーム
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「創業手帳Tシャツで全国行脚」
代表取締役社長
大久保幸世（おおくぼこうせい）
（株）メイクショップ（GMOグループ）元取締役
多くの起業家を見た中で「創業後に困ることが
共通している」ことに気づき会社のガイドブック
「創業手帳」を考案。内閣府会社設立ワンストップ検討会の常
任委員や大学での授業も行っている。
札幌から沖縄まで創業セミナーで全国行脚
最近の趣味は家の前の東京湾で釣り

「創業相談から広告出稿まで」
田所慶太（たどころけいた）

創業アドバイザーとして1000社以上を支援。
日本初のビジネスを手がける企業にも携わる。広
告営業としても大手を多数担当。趣味パラグライ
ダー「風にのって飛ぶ男」起業家の生声をお届けし
ます。

「リモートワーク手帳をリモートで作りまし
た」
後藤奈緒（ごとうなお）
入社早々、リモートワーク環境下でリモートワーク手帳
を立ち上げ。

「元WBSディレクター・今創業手帳のマスコッ
ト」
天野博幸（あまのひろゆき）
ドラマを作りたくてテレビ制作会社に入ったがテレ東 WBS（ワール
ドビジネスサテライト）の制作にディレクターとして従事。新しいメ
ディアとして創業手帳に興味を持ちジョイン。

「求人広告の営業から創業手帳へ」
山野井崇文（やまのいたかふみ）

前職では求人広告の営業として 3年半従事し、首都圏のクラ
イアント約300社の中途採用を支援。その後、学生時代から
知っていた創業手帳へ入社。趣味は野球、キャンプ、釣り。

「創業１年目からの創業メンバー」
佐々木ゆかり
月次レポートやリスト運用などで関わる事が多いです。
その際は宜しくお願いいたします。

メール　plan@sogyotecho.jp　 電話　03-3516-1330
創業手帳株式会社　〒104-0031　東京都中央区京橋 3-3-10 第1下村ビル6F

広告のお問合せ・ご相談先



会社概要
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会社名
　
所在地

設立年月日

資本金

従業員数

事業内容

創業手帳株式会社

東京都中央区京橋3-3-10第1下
村ビル6F

2014年4月10日

1億429万円（資本準備金含む）

20名（2021年4月時点）

誌面広告
Web広告
コンサルティング


